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W dobie pandemii rynek safety i security nie przestaje nas za-
skakiwaé. W tym czasie zwigkszone zapotrzebowanie odno-
towalismy jedynie w zakresie telewizji dozorowej. W pozosta-
tych liniach produktowych, szczegélnie w zakresie Systeméw
Sygnalizacji Pozarowej i Dzwiekowych Systeméw Ostrzegaw-
czych, pandemia przyniosta odwrotny skutek i dobre wyniki
zawdzieczamy wzrostowi udziatu w rynku.

Prognozy na rok 2022 dla rynku budowlanego niemieszkaniowe-
go nie sa korzystne i takie byly réwniez na rok 2021. Jednocze-
$nie obserwujemy duze ozywienie w naszej branzy, szczegélnie
widoczne w ostatnim kwartale minionego roku. To ozywienie
w naszym przypadku zaowocowato rekordowymi wynikamii, co
wazniejsze, znaczacym portfelem zaméwier na 2022 r. Patrzy-
my z optymizmem na ten rok, ale mamy tez swiadomos¢, ze jed-
na z najwazniejszych skladowych sukcesu sa projekty, ktérych
realizacja przez dtuzszy czas byla wstrzymana ze wzgledu na
COVID-19. Aktualnie obserwujemy kumulacje takich wtasnie
projektéw i juz teraz widaé, ze ich wartos¢ jest wystarczajaca, aby
oceniac szanse na zakoriczenie roku z sukcesem jako bardzo duze.
Niepokojaca jest natomiast prognoza dfugoterminowa. Na de-
ski kreglarskie projektantéw trafia coraz mniej projektéw i skutki
tego beda odczuwalne w roku 2023 i pézniej.

Mysle, ze w diuzszej perspektywie recepta na sukces bedzie sku-
pienie sie na sektorach alternatywnych wobec rynku budowlane-
go. Szans na wzrosty nalezy upatrywac w inwestycjach w obsza-
rach transportu, przemystu, stuzb mundurowych i kilku innych.

W rok 2022 wchodzimy z nowa struktura organizacyjna, ktéra
zostala wprowadzona w kwietniu ub. roku. W naszym zespo-
le postawilismy na specjalizacje w poszczegéinych oferowa-
nych przez nas liniach produktowych. To byta konieczna zmia-
na, gdyz z roku na rok nasze portfolio produktéw stawato sie
coraz bardziej ztozone, a rynek oczekuje od producentéw by-
cia ekspertami w swojej dziedzinie. Ostatnie miesigce poswie-
cilismy na wdrozenie tej zmiany, teraz jestesmy gotowi na czer-
panie z niej korzysci. Co wiecej, w rok 2022 wchodzimy z nowa
gama produktéw praktycznie z catego naszego portfolio. Re-
alizujemy pierwsze projekty oparte na nowej centrali sygnali-
zacji pozarowej AVENAR oraz dZwiekowym systemie ostrze-
gawczym PRAESENSA. Rok 2022 bedzie tez stat pod znakiem

nowosci w zakresie telewizji dozorowe;.
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Rok 2021 byl dla nas jednym z najlepszych w niespetna 30-letniej hi-
storii naszej firmy. Wszystkie dzialania i inwestycje podjete w ostat-
nich latach pozwolity nam nie tylko bezpiecznie przejsé przez kolej-
ne fale pandemii, ale réwniez rozwinaé i wzmocnié firmg.

W minionym roku priorytetem dla nas byto bezpieczernstwo i zdro-
wie. Troska oraz podejmowane dziatania miaty na celu utrzymanie
bezpieczeristwa zespotu przy jednoczesnym zachowaniu entuzja-
zmu i zapatu do dziatania. Rozbudowalismy narzedzia pozwalajace
utrzymywaé tacznosé online, cenimy jednak bezposredni kontakt
z klientem, zatem wykorzystywalismy kazda nadarzajaca sie oka-
zje do jego utrzymania.

Przeprowadzilismy setki szkoleri w ramach Akademii Technologii C&C,
a doswiadczenie wdrozeniowe naszych inzynieréw pozwolito nam wspie-
ra¢ partneréw w zdalnych uruchomieniach na terenie Polski i poza jej
granicami. Wtasna logistyka umozliwita nam ograniczenie do minimum
wptywu probleméw, ktére dotknety swiat, w zakresie transportu i doste-
pu do elementéw elektronicznych.

Z sukcesem wprowadzilismy rozwigzanie, ktére kreuje nowe standar-
dy w zakresie zarzadzania bezpieczeristwem pozarowym - integrator
pozarowy CC Winguard. Uczestniczylismy wraz z naszymi partnera-
mi w projektach infrastrukturalnych, dostarczajac system PSIM, reje-
stracji i inteligentnej analizy obrazu, komunikacji alarmowej w najwiek-
szym projekcie realizowanym dotychczas w Polsce - SDIP dla PKP PLK.
Co przyniesie nowy rok? Perspektywy sa trudne do okreslenia. Spowol-
nienie rynku wywolane wzrostem inflacji prawdopodobnie ograniczy
inwestycje ze wzgledu na przekroczenie zaktadanych budzetéw inwe-
stycyjnych. Mimo to z optymizmem patrzymy w najblizsza przyszlosé¢
i zakladamy, ze bedziemy ciagle sig rozwija¢. Jestesmy przygotowani
do spetniania rosngcych wymogéw dotyczacych cyberbezpieczeristwa
iRODO. Przygotowalismy tez kilka nowosci, ktére beda technologicz-
nymi nowinkami na rynku.

Problemy z osobami chetnymi do pracy na stanowiskach ochrony oraz
profesjonalizacja i optymalizacja proceséw bezpieczerstwa beda mo-
torem postepu i rozwoju branzy bezpieczeristwa. Chmura zawladnie
stopniowo kolejnymi obszarami biznesu. Stanie sie juz takze natural-
nym srodowiskiem dla zaawansowanej analityki i sztucznej inteligencji.
W kazdym z tych aspektéw mamy wieloletnie doswiadczenie, dlatego
jestesmy gotowi na nadchodzaca przysztosé.

Na rynku systeméw bezpieczeristwa bedzie nastepowala konsolidacja
i profesjonalizacja dostarczanych rozwiazari. Jednostkowe integracje sa
juz zbyt drogie w opracowaniu i utrzymaniu, a permanentne wymogi
w zakresie cyberbezpieczeristwa, aktualizacje systeméw operacyjnych
beda towarzyszy¢ nam na co dzieri. Moim zdaniem koszty produkji
oprogramowania spowoduja, ze tylko dzieki odpowiedniej skali bizne-
su dostawcy systeméw zabezpieczer beda w stanie udZzwigna¢ koszty
rozwoju oprogramowania.
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Rok 2021 uptynat pod znakiem obostrzen wynikajacych
z powodu pandemii, choé juz nie tak dotkliwych jak w roku
2020, kiedy strach przed wirusem wrecz paralizowal. Z punk-
tu widzenia dostawcy technologii wspierajacej zarzadzanie
obiektem zauwazylisémy zwiekszone zainteresowanie auto-
matyzacja i optymalizacja procedur bezpieczernistwa. Opra-
cowalismy bardzo szybko rozwiazania, ktére sprawdzity sie
w krajach, ktére wprowadzity wymég kontroli tzw. paszpor-
téw covidowych.

Wielu naszych klientéw pod wptywem zmieniajacej sie sytuacji
na rynku wynajmu powierzchni podjeto sie modernizacji obiek-
téw. Niektérzy, tak jak Centrum Handlowe Renoma we Wrocta-
wiu, przerabiaja strefy handlowe na m.in. biurowe. Stan pandemii
nie miat wptywu na inwestycje zwiazane z przebudowami i rozbu-
dowa systeméw bezpieczeristwa. Nasi klienci systematycznie aktu-
alizuja posiadane oprogramowanie. Zarzad Patacu Kultury i Nauki
robi to reqularnie od ponad 25 lat. W minionym roku dokonalismy
kolejnej aktualizacji przy okazji rozbudowy integracji o nowo zain-
stalowany system telewizji dozorowe;j.

Na rynku nowych inwestycji réwniez nie zauwazylismy wiekszych
zaburzer. Cieszy nas fakt, ze opracowana przez nas technologia
FireMATRIX staje sie coraz popularniejsza i zdobywa kolejnych
zwolennikéw. W zesztym roku nasz partner firma SPIE ukoriczylta
instalacje sieci central sterujacych urzadzeniami ppoz. w Warsaw
Unit, jednym z najwyzszych budynkéw w Warszawie. Dzieki tej
technologii uruchomienia i testy w tak duzym i skomplikowanym
obiekcie przebiegty bardzo sprawnie. W tej chwili na réznych eta-
pach prowadzone s3 kolejne duze projekty, w tym w KTWII, naj-
wyzszym budynku w Katowicach. Pracujemy nad kolejnymi roz-
wigzaniami, ktére zaprezentujemy w tym roku, odpowiadajac tym
samym na oczekiwania projektantéw i instalatoréw.

Miniony rok 2021 dla naszej firmy przyniést powazna zmiane w struk-
turze kapitatowej - 80% udziatéw w Ela-compil przejat holding
Gretsch-Unitas GmbH. Ta zmiana kapitatowa wynika ze zwiek-
szonego udziatu naszej firmy w pracach nad rozwojem opro-
gramowania i urzadzen dla partneréw z holdingu G-U. Dzieki
przynaleznosci do grupy Gretsch-Unitas mamy dostep do ryn-
kéw zagranicznych, dlatego na nasze wyniki bedzie miata wptyw
sytuacja na rynku nie tylko polskim, ale réwniez swiatowym.
Pierwszym prognostykiem byty targi Intersec, ktére odbyty sie
16-18 stycznia w Dubaju.

W roku 2022 Ela-compil bedzie obchodzi¢ 30-lecie dziatalnosci,
co jest powodem do dumy. Mamy ogromng satysfakcje z tego,
7e udato nam sie przez te lata wyposazy¢ setki obiektéw w nasze
rozwigzania. To, ze sa klienci, ktérzy caty czas korzystaja z na-
szych rozwiazan i nadal je rozbudowuja, jest najlepszym potwier-
dzeniem nabytych przez nasz zespét kompetencji, a takze jako-
$cinaszych produktéw.
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Pandemia negatywnie wplyneta na $wiatowa gospodarke. Jed-
nak my, wbrew pozorom, w 2021 r. zaobserwowalismy wzrost
zainteresowania naszymi rozwiazaniami i osiggnelismy swiet-
ne wyniki sprzedazowe, réwniez w Polsce. Uwazamy, ze wymu-
szone przejscie z pracy stacjonarnej w biurze na prace zdalna
w domu przyczynito sig do znacznego zwigkszenia zaintereso-
wania zdalnie zarzadzanymi i obstugiwanymi rozwigzaniami
bezpieczenstwa. Gwattowny rozwéj technologii IT stosowanych
masowo w trudnym okresie pandemii spowodowat wzrost licz-
by atakéw cybernetycznych, co unaocznito potrzebe posiada-
nia odpowiedniej strategii bezpieczeristwa cybernetycznego.
W efekcie zwigkszyt sig réwniez popyt na nasze rozwiazania,
zaprojektowane i stworzone z mysla o zapewnieniu wszystkim
klientom wysokich standardéw cyberbezpieczeristwa. Nasza
zunifikowana platforma Genetec Security Center bazujaca
na protokole IP wspiera zdalne sterowanie oparte na bezpiecz-
nej, w petni szyfrowanej komunikacji IP.

Cho¢ swiatowi eksperci s3 umiarkowanymi optymistami, jesli chodzi
o prognozy dla rynku security w 2022 r., my juz zauwazamy systema-
tyczny wzrost sprzedazy w regionie ECE. Dlatego Genetec zatrud-
nia w wielu krajach, m.in. w Polsce, kolejnych specjalistéw, rozbudowu-
jac zespoty handlowcéw i inzynieréw. Juz jesienia 2021 r. powitalismy
nowego cztonka polskiego zespotu Barttomieja Bzymka. Jest on dla
nas cennym nabytkiem, posiada ogromna wiedze z zakresu kontroli
dostepu. Jego doswiadczenie z pewnoscia przyczyni sie do dalsze-
go rozwoju firmy Genetec w naszym regionie.

Polska ma jedna z najszybciej rozwijajacych sie gospodarek w Eu-
ropie i pomimo pandemii ten trend sie utrzymuje. Oczywiscie nie-
ktére sektory, takie jak lotniska, obiekty uzytecznosci publicznej
i w pewnym stopniu biurowce, moga rozwija¢ sie wolniej. Nadal
szybko beda rosna¢ inteligentne miasta, sektory logistyki i prze-
mystu. Mamy w ofercie specjalizowane rozwiazania dla wszystkich
kluczowych rynkéw wertykalnych, wiec cieszymy sie na wspéiprace
z klientami z r6znych branz w tym roku i w przysztosci.

Strategia Genetec jest oferowanie doskonatego zunifikowanego
rozwiazania, ktére zapewnia korzysci nie tylko dla dziatéw bezpie-
czenistwa, ale takze daje wglad w dane biznesowe. Jednakze, aby
uzmystowi¢ klientom zlozone mozliwosci naszej technologii, mu-
simy sie do nich zblizyé. W 2022 r. skoncentrujemy nasze wysit-
ki marketingowe na bezposrednich rozmowach z uzytkownikami
koAcowymi i mamy nadzieje, ze znéw bedziemy mogli spotykac
sie z nimi osobiscie. Tak wiec badZmy w kontakcie i do zobacze-
nia na imprezach branzowych w 2022 roku!




